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会议纪要 

日期：2021 年 03 月 31 日  

方式：特定对象调研&电话会议 

一、公司简介 



 

 

聚合充电桩网络，提高充电运营商的服务能力和利用效率，另一方面，通过支付

宝、高德地图等超级入口，为新能源车主提供距离近、价格低、充电快、体验好

的充电服务。报告期内，朗新科技集团累计实现平台运营收入 8.25 亿元，同比

增长约 43.33%，占集团营业总收入的比例达到 24.36%。 

二、问答环节 

1、朗新科技开展充电桩业务的模式？ 

答： 

随着新能源汽车的不断普及，汽车正在迈向电动化时代，而受限于中国城市

土地资源紧张的状况，私人充电桩安装较为困难，公共充电桩将成为主要充电方

式。随着各地加快对公共充电桩的建设，基于土地资源禀赋，公共充电桩服务市

场将呈现分散化趋势，行业集中度不断下降。基于用户需求及便利性考虑，具有

流量优势的超级入口，如支付宝、高德等，在 C 端用户侧将更具竞争优势，叠

加聚合平台提供的对公共充电桩网络的广泛覆盖，“超级入口+聚合平台”的联

合运营模式将更具竞争力。 

 朗新科技基于自身的数字生活场景平台，采用 B2B2C 的聚合充电模式，打

造“新电途”第三方聚合充电平台，自身不建桩，通过聚合充电桩运营企业，与

支付宝、高德地图等超级入口进行连接，进而在通过聚合平台完成用户充电服务

的过程中与充电桩企业进行服务费分成，并通过购电交易、负荷响应等深度运营

实现增值服务收入。依托朗新生态、阿里生态和能源生态，“新电途”聚合充电

平台以生态联合能力、能源服务能力、数字运营能力和产业链接能力为核心竞争

力，服务 B 端充电运营商和 C 端车主消费者，让运营更高效，让充电更简单。 

2、目前接入的充电桩数量及分布？ 

答： 

 截止 2020 年底，公司的聚合充电平台已累计接入全国充电运营商超 220 家、

充电桩接入数量超 10 万个，在深圳、广州、成都、西安、杭州、福州等城市完

成了线上+线下的业务闭环运营实践，覆盖 260 Ѐ



 

 

数超 50 万、聚合充电量超 7000 万度。截止一季度末，“新电途”聚合充电平

台已实现了与头部充电桩运营商的互联互通，正在接入的充电桩将超过 30 万个。 

3、邦道科技净利润增长相比收入增长较慢的原因？ 

答： 

 邦道科技 2020 年度实现收入 5.91 亿元，同比增长超过 30%，保持了较高

的增速。2020 年，公司抓住新能源汽车和充电服务市场高速发展的历史机遇，

在聚合充电平台以及智慧停车平台等方面加大了投入，以实现未来收入和利润的

高速增长。截止到 2020 年，邦道科技累计完成的净利润已大幅超过重大资产重

组时的业绩承诺。 

4、2020 年度能源互联网业务增长较快，未来展望如何？ 

答： 

 能源行业数字化转型持续深入，十四五期间，“碳达峰、碳中和”目标推动

电网在用电领域加大创新和投资力度。2020 年，公司在电力用电服务领域核心

系统、能源互联网应用、数字新基建等方面均取得较好发展，新签订单进一步增

长。在用电服务领域核心系统方面，朗新参与国网能源互联网营销服务系统（营

销 2.0）的规划、设计、研发和建设工作，取得良好成果，积累了业务中台、数

据中台等通用能力，为支撑国家电网新一代面向能源互联网的用电服务业务发展

做好了充分的准备；同时，在能源互联网应用方面，2020 年朗新获得国网多省

市电力采集主站系统市场和南网电动汽车运营平台的网级项目机会，公司正在从

营销为主发展到营销+采集双核心业务，并进入到电力增值服务和业务运营领域，

进一步拓展了未来的发展空间。 

除了稳固在用电服务等关健业务领域的市场领先地位之外，公司还为电力大

数据服务、电力营销互联网运营、综合能源服务、充电桩运营、售电园区等多种

新业态提出解决方案并获得市场优势地位，同时，公司将在物联采集、市场化运

营、需求响应等新型能源利用方面加大投入，推动和引领能源数字化的发展，为

能源行业和客户创造更多的价值，实现未来公司在能源互联网领域更快速的发展。 



 

 

5、经营性现金流今年一季度受疫情影响流出较大，21 年现金流是否会持续改

善？ 

答： 

 2020 年，由于受疫情影响，公司终端业务收入及毛利大幅下降，对公司的

净现金流产生了较大影响。二季度以后，随着疫情的缓解，公司经营性现金流持

续向好，四季度实现经营性现金流净流入超过 5.8 亿。2021 年，随着集团平台

运营业务的快速增长和经营季节性波动的不断改善，公司整体经营性现金流将持

续改善。 
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